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CASO DE ESTUDIO DE PRODUCTO

Panel de andlisis de ventas

Disefio y desarrollo de una herramienta de andlisis comercial, proyeccién de ventas y
reporting — de punta a punta, en produccion.

ANALISIS FINANCIERO - DATA - DESARROLLO

01 contexto 02 El producto 03 Privacidad y flujo de trabajo 04 Arquitectura y proceso



01 —— CONTEXTO
EL PROBLEMA Cada pregunta nueva ("¢cémo venimos vs. el afo pasado?”, "¢qué tan concentrados estamos en una provincia?")
implicaba abrir la planilla y armar la cuenta a mano.

Una planilla que ya no o _ , _ '
Identifiqué la oportunidad de convertir ese proceso manual en una herramienta propia: un panel web que lee la
alca nzdad ba misma planilla de siempre y la transforma en un tablero de control vivo, con proyecciones, historial y acceso seguro
por perfil de usuario.
El seguimiento comercial vivia en un Excel que crecia mes a

mes, sin un lugar Unico para ver como venia el afio o proyectar s L P . . . . .
9 P proy La decision de disefio mds importante fue no pedirle al negocio que cambiara su forma de trabajar: la herramienta

un cierre. p
se adapta al Excel que ya usaban, no al revés.

Producto propio Full-stack Sin equipo de desarrollo

Excel manual S Importador automdtico S Panel en vivo

Una hoja por periodo, férmulas a mano Lee la misma planilla, sin cambiar el formato Proyeccioén, historial y acceso seguro
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02 = ELPRODUCTO

MODO CLARO

NORRY cur  # «

08 RESUMEN

, VENTAS 2026
= ANALISIS Y PERSPECTIVAS

VISTA GENERAL ~2 PROYECCION Evolucion del negocio, desempefio comercial y proyecciones para la

toma de decisiones.
D INSIGHTS

Un panel completo, en modo
oscuroy claro

Resumen ejecutivo, evolucidbn mensual con proyeccion, ranking MODO OSCURO

de vendedores, andlisis por producto y provincia, histérico de 5
afios y un médulo de facturacién. Construido y probado con NORRY

informacion real del negocio. Sistema de disefio propio con
05 RESUMEN

tema oscuro/claro persistente. :
VENTAS 2026

~* PROYECCION Evolucion del negocio, desempeiio comercial y proyecciones para la

: toma de decisiones.
U INSIGHTS
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VENTAS MENSUALES — REAL VS. PROYECTADO (USS) -

Datos reales hasta julio. Proyeccidn de agosto a diciembre.

Base Tendencia reciente Optimista

il 5
. Real OPI’{J}'BCLHEIC

ANALISIS DE VENTAS

Evolucion mensual, con -
proyeccion de cierre

Los meses ya cerrados muestran el dato real; los que faltan se
proyectan segun 4 metodologias distintas que el usuario puede

. J .l [ = s N - [
alternar en vivo. Se puede ver mes a mes o agrupado por

g S5 | - L R e e S
trimestre. L2
.
-
=
-
Ene Feb Mar Abr May Jun Jul Ago Sep Oct Mow Dic
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PROYECCION DE CIERRE

(]
Escenarlos con Pesos BASE TENDENCIA RECIENTE OPTIMISTA POMDERADD
editables LEEdERN LEE TEM LN T M LEE TaTH
vs 2025 vs 2025 vs 2025 ws 2025

Cuatro escenarios de ritmo comparables lado a lado, mds un i Bty vs 2024 vs 2024

. N N . . . Ritmo mensual asumid - Ritmo mensual asumid - - Ritmo mensual asumid - - Ritmo mensual asumid =
quinto "Ponderado’ cuyos pesos (%) el usuario ajusta en vivo. Un
escenario adicional permite cargar contratos ya confirmados PESOS (%)
que actdan como piso mes a mes. Base Tend.

Optim.
DETALLE . = :

La misma proyeccion se reparte automaticamente por
producto y por vendedor, sin cdlculo manual adicional.
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ANALISIS POR PRODUCTO Y GEOGRAFIA

Mix de productos 'y
concentracion geogrdfica

Participaciéon por producto y evolucion del mix afo a afo, mas
el ranking de provincias con deteccién automética de riesgo
cuando una sola plaza concentra demasiado del total.

PRODUCTOS

— PORTFOLIO —

VENTAS POR PRODUCTO

Qué estamos vendiendo, cuanto representa en ddlares y como cambié el mix frente

aanios anteriores.

PARTICIPACION PRIMER SEMESTRE 2026

DETALLE POR PRODUCTO — PRIMER SEMESTRE 2026

PrODUCTO MONTO 1ER SEMESTRE 2026
cAMARAS e
CONSTRUCCION - —

RACKS = —

APILADORES =

VENTA GENERAL -

PANELES -

RNS

% DEL TOTAL POR ANO -

oo
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PROVINCIAS

— GEOGRAFTA —

VENTAS POR PROVINCIA

Dénde estamos vendiendo

RANKING DE PROVINCIAS — PRIMER SEMESTRE 2026

(uss)

CONCENTRACION GEOGRAFICA

RIESGO



FEATURE DESTACADA

Facturado vs. no facturado,
con rango libre

La incorporacion mds reciente: separa lo vendido en facturado
y pendiente, con un selector "Desde [ Hasta" que arma
cualquier rango — incluso cruzando de un afo calendario al
siguiente.

NORRY GUI — CASO DE ESTUDIO

FACTURADO VS. NO FACTURADO : DESDE  Jun2026 ~ HASTA

Jul2026 v

De lo vendido en Ene-Jul, cuanto ya se facturd y cuanto todavia esta pendiente.

FACTURADD NO FACTURADO

B = "

SRl ETRE LEES Caal

= = ¥ Ene-Jul g Ene-lul
ra
LS )

@

lf£.

: =

g

’ =

E .
Ene Feb Mar Abr Jun Jul

. Facturada . Mo facturade

Subtotal mes a mes

Cifras reales difuminadas por confidencialidad
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CIERRE DE SECCION

De datos a decisiones

No son funcionalidades sueltas — cada seccion del panel responde a una pregunta concreta que el negocio necesita contestar.

DESEMPENO PROYECCION

[ < ° - °
<Como venimos? ¢Donde vamos a terminar?
Evolucidn de ventas mes a mes y comparacion contra anos Cierre proyectado bajo distintos escenarios, con pesos ajustables
anteriores, en un mismo lugar. en vivo segun el criterio de cada momento.
IMPULSO RIESGO

[ -] - e L]

éQue esta impulsando el resultado? éDonde estan los riesgos?
Desempeno por vendedor, por producto y por provincia, sin armar Concentracion geogrdafica, mix de productos y facturacion
la cuenta a mano. todavia pendiente.

POR QUE IMPORTA

El panel no se disefié para mostrar graficos — se disefid para que estas cuatro preguntas tengan siempre una respuesta a mano.
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03 = PRIVACIDAD Y FLUJO DE TRABAJO

MODO REUNION

. “o-
DISENO CENTRADO EN PRIVACIDAD H D R n Y GUI < MODO ADMINISTRADOR

Modo Reunion y Modo
e = INGRESAR A MODO
Administrador ER RESUNEN ADMINISTRADOR

T Este modo muestra los nombres reales de los
El estado por defecto oculta nombres y datos individuales del e N - o : ; -

equipo comercial. Un PIN validado contra el servidor habilita el
detalle real solo cuando hace falta.

vendedores. Usalo solo cuando no estés
compartiendo pantalla con el equipo.

POR QUE ® Modo: Reunion

Nace de un caso de uso real: compartir pantalla en una

reunién comercial sin que cada vendedor vea el detalle de
sus companeros.

{ﬁ} Canfiguracidan

3 Cerrar sesion
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01 — ELEGIR ACCION

02 — ELEGIR QUE EXPORTAR

1. Importar Excel
FLUJO DE TRABAJO

Importar el Excel de siempre, @ Sesiones guardadas e s
exportar a medida “

El importador detecta solo los bloques del Excel (por producto,
vendedor, provincia, afo) sin necesitar una fila o columna fija.

La exportaciéon deja elegir qué gréficos incluir antes de generar @_ Valoras: visibles
el PDF. e

& Exportar / Imprimir

{s} Configuracidn

" —"
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04 ARQUITECTURA Y PROCESO

Arquitectura simple, lista
para crecer

Sin build step, sin framework pesado — pensado para desplegar
rdpido y evolucionar sin friccidn. Cada cambio se sube a
produccién automaticamente, con historial y rollback
inmediato si algo sale mal.

Frontend: HTML/CSS/JS Backend: funciones serverless (Vercel)
Base de datos: Supabase (Postgres)

DESPLIEGUE CONTINUO

Deployment Details

> Deployment Settings

> Provisioning Integrations

> Deploy Logs

19 main

- eaf2856 Agrega selector de rango personalizado (

sta) a Factu..

EVOLUCION INCREMENTAL

NorryGui

¥ main ~ P 1Branch © 0Tags

'3 Rodrigo-Norry and claude
api
avatars
lib
gitignore
indexhtm

login html




Lo que este proyecto demuestra

— 01— Entender el negocio: identificar una necesidad real a partir del trabajo cotidiano.
— 02 — Transformar datos en informacion: convertir informacion dispersa en indicadores accionables.
— 03 — Automatizar procesos: reducir el trabajo manual y mejorar la disponibilidad de la informacion.

— 04 — Construir soluciones: disefiar y desarrollar una herramienta propia, desde la légica hasta la
implementacion.

e X e e

NORRY GUI — PANEL DE ANALISIS DE VENTAS
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